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Miért éppen Microsoft®?



Udvézlom!

Nagy odafigyeléssel valasztottam ki
jelenlegi magazinunk témait.

Hogy miért? Mert olyan anyagot
akarok biztositani Onnek, ami izgalmas ol-
vasmanyként, valéban hasznos informacié-
kat és tuddst ad. Es némi izgalommal varja
a kovetkez6 kiaddst. Ez az én célom ezzel

a magazinnal.

. y » AP ',T
Az On nyeresége akkor valik kézzel 4 VD) ' 4

foghatova, ha elolvassa, és biztonsaggal
hasznalja a kapott instrukciokat.

Els6ként folytatom a siker sztorikat. Most egy kamionos cég torté-
netét osztom meg Onnel, akik a névekedést tiizték ki célként, és
megtalaltak azt a rést a piacon, ami felé elmozdulva ezt el is

érik.

Megosztom Onnel, miért is kell folyamatosan részt vennie
Onnek és kollégainak tovabbképzéseinken, hogyha fejlédni, néve-
kedni szeretne. Természetesen olvashat tippeket és triikkoket is a
rendszer gyakorlati alkalmazdsdra vonatkozdan.

Es végiil egy kedves kis torténet kapcsan Ont is visszarepitjik
gyermeki vagyaihoz.

Hogyan kapcsolddik ez az AutoSoft rendszeréhez? Olvassa el!
Kérdése van az olvasottakkal kapcsolatosan? Hivjon!

Udvozlettel: Korai Lilian
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| Truck- Trailer & Parts sikersztori |

/Késa Jozsef tulajdonossal beszélgettiink a kezdetekrél, a k6zelmultrdl, a jovérol.

Arrdl, hogy hogyan tudnak fejlédni, komoly eredményeket elérni most, a vdlsdg

ellenére./

Cégtorténeti dllomasok:

Késa Ur sem Ugy kezdte, hogy
rogton egy jol prosperdld vallal-
kozas tulajdonosa volt...

,» A rendszervaltds utan egy ka-
mion alkatrész kereskedd cég-
nél dolgoztam.

A német vezet6ség részérél
azonban t6bb olyan probléma is
felmertlt, ami vallalhatatlan és
elfogadhatatlan volt magam és
kollégdaim szdmdra. Egy ilyen
példaul, hogy a raktarosi fele-
I6sség az enyém volt, de a tulaj-
donosi oldalrél voltak olyan
készlet eladasok, amelyeket
nem tudtam fellgyelni.

Néhany kollégdmmal végil
ugy dontottink, hogy sajat cé-
get alapitunk, amely meg is tor-
tént.

1994-ben alapitottuk a TTP
Kft—t. Alapvetéen U] és hasz-
nalt kamion alkatrészek keres-

kedésével foglalkoztunk. Kez-
detben egy kisebb helyiség,
egy garazs allt rendelkezésiink-
re, amit hamar kinéttiink. Egy
éven belll épitettiink a 8-as
féut mellett egy kozel kétszer
akkora fahazat.

1996-t6l megvaltoztak a tulaj-
donosi viszonyok, és két évvel
kés6bb, 1998-ban 4 szerelbvel
megnyitottuk a midhelylnket
is!

Kialakitottuk stabil Ugyfélko-
rinket, amely dinamikus nove-
kedést eredményezett. A to-
vabbi novekedés eredménye-
képpen 2000 6ta a jelenlegi,
sokkal nagyobb éplletben
folytattuk az értékesitési tevé-
kenységiinket. Akkor is mar 13
fével dolgoztunk, ez mara mar

21-re nott!




TTP-Truck Trailer & Parts Kft.

Néhany sz6 a jelenrél:

,» Annak érdekében, hogy ligy-
feleinket jobban kiszolgalhas-
suk, és ezzel parhuzamosan a
forgalmunkat még tovabb no-
2011-ben

még két kivalé szakmai felké-

veljuk, felvettliink
sziltségl értékesit6t. A mi terii-
letlinkrdl tudni kell, hogy tevé-
kenységiink specialis tudast és

ratermettséget igényel.

Az alkatrészeladas mellett, fu-

varozassal is foglalkozunk. 17

kamionunk nemzetkozi szalli-

tast végez.

Ez a tevékenység szamunkra
kisérlet is, amelyben a gépjar-
m(ivek m(ikédése alapjan pon-
tosan latjuk azok hibait, Gzemi
paramétereit. Latjuk, hogy mi-
kor, illetve milyen id6k6zonként
kell rajta alkatrészt cserélni, és
mit. Ez egy hatalmas érték sza-
munkra, mivel fel tudunk ké-
sziilni a hasonlé kamionokat
hasznald partnereink alkatrész-

igényére is.”
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Mik a mostani terveitek?

,» Alapvetéen nem jok a kilata-
sok, de elére kell 1épniink. Ugy
gondolom, lehet azért tenni,
hogy ne rossz felé menjenek a
dolgok. Ezt bévitéssel érjik el. A
szolgaltatasainkra helyeziink
hangsulyt. Uj elemként szeret-
nénk bontassal is foglalkozni.
Ugyfeleink, viszonteladdink a
hasznalt alkatrészeket ma job-
ban keresik, mint az Ujat. El6for-
dul az is, hogy ra se kérdeznek
az Uj alkatrészre! Eppen ezért,

ezt a teriletet akarjuk erGsiteni!

LSS

A gépjarmi bontas engedélyez-
tetése nem egy egyszer( folya-
mat, ami a mindig felmerilé
problémdk mellett nagy befekte-
téssel is jar. De mindenképpen
ez jelenti a tovabblépést. 2011-
ben meg is kezddédott a folya-
mat. Beszereztlink bontasra va-
ro jarmlveket, amelyekbdl az
alkatrészeket kiszerelés utan
felujitjuk és értékesitjiik. Nagyon
jo kapcsolatban allunk egy svaijci
céggel, ahonnan rengeteg alkat-

részt sikertlt vasarolnunk!




| Ezeket tébb kamionnal hoztuk
haza, de még nem volt id6nk
feldolgozni a nagy mennyiség
miatt. Gyakorlatilag most konté-
nerekben taroljuk 6ket. Ha a
feldolgozason tul lesziink, nem
fogunk elférni a jelenlegi éplile-
tiinkben.

Szerencsére a telephelyliink mé-
rete lehet6vé teszi szamunkra,
hogy a f6éplilet mogott egy na-
gyobb raktarat épitsiink. Ez az
épitkezés madra mar folyamat-
ban van. Az éplletben helyet
fog kapni az Uj mdlhelylnk is,
ahol a bontast és feldjitast fog-
juk elvégezni, és az Uj raktarba
fognak bekerilni a bontott al-
katrészek is.”

. “‘.GQL .
o alei cbsigcl

Kik alkotjdk az ligyfélk6rétok?

,» FOleg fuvarozé cégek, mint pl.
a VOLANOK, szervizek és vi-
szonteladdk. Az Ggyfeleinkkel
szoros egyluttmUkodésben dol-
gozunk. Ahol tudunk, segitlink is

nekik. Ugy latom, hogy ezen a

teruleten a megnovekedett ter-
hek miatt sokan nehezen tudnak
talpon maradni. Latjuk bennik
az igyekezetet, ezért tdmogatjuk
Gket a lehetséges eszkozeinkkel,
példaul hosszabb hataridés fize-
tést biztositunk szamukra. Ha
viszont azt latjuk, hogy valaki
csak vinné az alkatrészt, de
nincs benne meg a hajlanddsag,
hogy ki is fizesse azt, akkor ter-
mészetesen mashogy allunk
hozza miis.”




»ldén elinditunk egy madsfajta
Ugyfélkapcsolati rendszert s,
amely azzal fog kezd6dni, hogy
meglatogatjuk az Osszes lgyfe-
linket. Ezzel is azt akarjuk elér-
ni, hogy ha lehet, még jobb ki-

szolgaldst biztositsunk!

Altaldnosan elmondhatd, hogy
az ugyfeleink nem mindig tud-
jak pontosan, mit is akarnak.
Az értékesitSink ismerik 6ket és
probaljak velik egyitt, kozosen
megtalalni, hogy pontosan mire
van szukséglik. Tudjuk, hogy
milyen jarmdvik van, és ezért
azt is, hogy mi az, amit kinalha-
tunk. Persze lehetGségeinkhez
mérten rugalmassa tesszik az
egyluttmdkodést!

Torekszlink a minGségi kiszol-

galasra. Weboldalunkon s

Telepfejlesztés, uj épilet épitése -
a székesfehérvari Truck-Trailer Kft.-nek i

,Uj Magyarorszag”

------

tasi Kézikonyviink, amelyben

rogzitettik  alapelveinket a
munkavégzésiinkkel kapcsola-
tosan.”

A munkatokban milyen tamo-

gatast nyujtott szamotokra az
Autosoft Kft rendszere?

,» Az Autosoft Kft-vel a kezdetek
ota kapcsolatban allunk. A 90-
es években még a DOS-os val-
kezdtik a
amely nagy segitséglinkre volt.

tozattal munkat,
A beinditashoz kaptunk a cégtdl
egy ,tdmogatast” is, ami a bein-
ditas idejében nagyon jol jott
nekiink, hiszen akkor még a
hardver arak és a hitelek nem a
mostani szerint

mikodtek!

lehetGségek




AR\ /2R

Kezdetben féltink a szamitas-
technikatél, de ugy gondolom,
hogy az akkori DOS-os rendszert
90 %-ban ki tudtuk hasznalni.
Nagyon fontos volt a jarmd és
Ggyfél el6élet atlathatdsaga, és
az, hogy az eladas, szerviz, pénz-
Ugy és raktarkészlet dokumenta-
lasa teljesen megoldotta valjon.

2000-ben tértink at a windows
-0s valtozatra, ami Ujabb beru-
hazasokat igényelt. Az U] prog-
ram megtanuldsa nem okozott
gondot, mivel a windows-os ver-
zi6 a DOS-os verzié mikodésére
volt felépitve. Ez mar egy mo-
dern rendszer volt. Be lettek
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épitve a legujabb torvényi el6-
irdasoknak megfelel6 modulok is.

Az AMS rendszer azéta is sokat
fejl6dott és ugy érzem, hogy az
idén mar komolyan foglalkoz-
nom kell majd ezzel a kérdéssel.
A munkatarsaim t6bbszor voltak
az ingyenes tovabbképzéseken,
és visszatérve mesélték, hogy
mekkorat fejlédott a rendszer.
Vannak olyan Uj modulok és
ezaltal lehet6ségek, amelyek
segitik, megkdnnyitik, tdmogat-
jak a munkankat és a dontésho-
zatalt.

Ezeknek a moduloknak a beve-

zetésén gondolkodunk.




Jelenleg folyamatban van a web-
aruhaz modul bevezetése, ami-
t6l egyértelmlen a bevétel no-
vekedését varjuk!

Terveink szerint az alkatrésze-
ket feldolgozdsuk alapjan, Ute-
mezetten  tesszik  fel a

webshopra.

Kezdetben csak a viszontelado-
inknak tessziik elérhetévé a we-
bes rendelést. igy indulunk, az-
tan a kés6bbiekben a tovabbi
lehet6ségeket is fel szeretnénk

mérni és kihasznalni.”

K6szon6m szépen az interjut!
Kivanom, hogy terveitek meg-
valdsuljanak, és elérjétek ered-
ményeitek és hatékonysagotok
névelését, melyhez természete-
sen lehetdségeinkhez mérten
mi magunk is hozzajarulunk!

irta: TTP & Vilusz Edgdr




Truck-Trailer & Parts Kft.

Veteran masinaja

A BERNA mdrkanev( tehergépjarmlivek gydrtdsa 1902-ben indult Bernben. A
haszongépjarmiiveket 80 éven keresztil gyartottak.
»Scania oldtimer haszongépjarmu gyujteménylnk kiegészitéseként egy 1957-es
BERNA 4 UL tipusu teherautét is vasarolt cégink 2003-ban. A jarm( Svéjcbél
keril Magyarorszdgra. Nagyon j6 dllapoti, miikodéképes billencsautd. A svajci
SAURER muzeum mar tett vételi ajanlatot céglinknek, de nem adtuk el a
jérmlvet. Ha szeretné, telephelyiinkén On is megtekintheti azt a muzeélis
értéket.”

Oldtimer adatai:

Gyartds éve: 1957
Osszsuly: 13000Kg
Motor: négyhengeres, D4
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Autosoft repuld

yVett egy repiil6t mégsem repiil vele”-avagy érdemes
nagyban gondolkozni?

Manapsdg sem ritka, hogyha csak szamldzasra hasznalja.
megkérdeziink egy kisgyereket, Ami magatdl érteté6dd feladat
»Mi leszel, ha nagy leszel?” &l- a programon belll, azt rutinbdl
taldban ezt a valaszt kapjuk: el lehet végezni, viszont ezt ko-
,Pilotal” Ha ezek a lurkdk meg- vetéen mar sok esetben megall
tartandk a szavukat, az embe- a tudomany! Pedig érdemes
rek 60%-a pildtaként dolgozna minél tobb funkciot ismerni a
feln6ttként. A tapasztalat azon- vallalat irdnyitd programunk-
ban azt mutatja, hogy ezt az bdl, mert annal tébb adat kimu-
almot csak nagyon kevesen va- tathatd. Azaz hiteles statiszti-
[6sitjdk meg az életben. Az em- kat kapunk vissza, nem csak
berek tobbsége nagy erdGkkel hdnap végén, nem csak konyve-
belevdg valami (j dologba, I6ink segitségével. Ezek az ada-
majd mikor nehézségbe itkodzik tok hatdrozzak meg a cége jo-
fel is adja. vOjét, igy az a jo, ha biztos ada-

Jatszunk el ezzel a gondolattal, ol ve]R JlotelEe el

. ., . Szeretné On atlatni cégének
és huzzuk ra egyik népszerd ter-

mékinkre, az Autosoft Mana- SRERCEE 28 e

gement System-re. Hogy s Kivancsi On arra, hogy mit és

hanseikiee akkor? mennyit dolgoznak alkalma-

On vett/venni fog egy komplex zottai netto iddt nézve:

szoftvert, és -j6 esetben nem-
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Egyik pilota sem ugy sziletett,
hogy reptilésbél rutinja volt. Az
a siker, ami konnyen jon, az
kdnnyen is megy. Az a biztos
eredmény, ami a legnagyobb
megbecsiilést kapja, és ezért
bizony meg kell kiizdeni! Per-
sze nem egyszer( épit6

jelleggel hozzatenni egy céghez.

Sokéves tapasztalataink szerint a
felhasznaldk korében az a legfon-
tosabb, hogy a program felhaszna-
I6barat és konnyen kezelhet6 le-
gyen. Mi ezt csak ugy tudjuk biz-
tositani, hogy ha sok a gyakorlas.
Amit mi forgalmazunk, az egy val-
lalat iranyitd program. Ez annyit
tesz, hogy szinte minden adatot
tarolni lehet benne az On vallalko-
zasarol. --Melyik cég mikodése

egyszer(i manapsag?

A lényeg ha On egy Boing tulajdo-
nos, ne csak a sarkanyrepulés jar-
jon az eszében, merjen nagyban
gondolkozni! Ha megvan az eszkoz
az On kezében, mar csak gyakorol-

ni kell és megy is magatdl

minden, mint a karikacsapds. Ha
programkezelés kozben elakad-
na, az sem baj, mert akkor az
gondolkoddsra  készteti  Ont!
Egyébként pont a program keze-
Iésében vald elakadas szitudcidja
sz6l az egyedi programok

mellett. Ez annyit jelent, hogy
nem csak mint termék vasarolja
meg a szoftvert, hanem van erre
éplld szolgaltatads is, ami nagy-
ban az On segitségére van. Se-
gitséget kérni nem szégyen, hi-
szen eredmény orientdltak va-
gyunk, és egyedlil nem lehet
mindent megoldani.

A tudds az, amit érdemes meg-
szerezni, mert azt ellopni nem
lehet, és csak az ember javara
valik. Ezzel tisztdban van cé-
glnk, ezért tartunk havonta in-
gyenes tovabbképzéseket, hogy
felfele szalljon az a repll6gép,
amit az lgyfeleink mernek hasz-
nalni. Itt sokat tudhat meg a
programrél, amit On nap mint
nap hasznal/hasznalhat.
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Hoénaprél-hénapra sok érdekes-
séggel, Ujdonsdggal is varjuk
olyan dolgokrél, amik |étezésé-
rél eddig még nem is sejtett.
Pedig a kezdetektdl benne van
az AMS-ben. Tudnia kell, hogy
ezeken a tovabbképzéseken a
témat mi vélasztjuk felmérése-
ink alapjan. Mi mondjuk meg,
hogy mi lesz az drarend, mely
modulokrdl lehet majd hallani.
Természetesen a kérdések fel-

tehet6ek, és kapni fog azokra

ngyenes tovabbkép m

kielégit6 magyardzatot is.

Ha célzottan, gyorsan szeretne
kérhet
személyes oktatast is. Bar ez a
On
szabja meg a témat, azt, hogy

eredményeket elérni,

lehet6ség nem ingyenes,
mirdl akar tanulni.

Kérés esetén felmérjiuk cégét,
munkatarsait, és a tudasuknak
megfelel6en javaslatot teszink.
Tobb éves szakmai tapasztala-
tunk a biztositék arra, hogy

Onok jo kezekben vannak.
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Barhogy is, érdemes informdci-
ot gydjteni az oktatasunkrdl,
mivel itt tippeket kaphat, ho-
gyan érje el azt, hogy tobb le-
gyen a bevétele. Hogy jobbak
legyenek az eredményei.
Hozza magaval kollégait is, hi-

szen lathatja, ez nem az abla-

kon kidobott pénz! Busasan ka-
matozik, ha kezében a tudas és
hasznalja is azt! Es egy cégen
belil mindenkinek tudnia kell
kihozni magabdl a legjobbat. igy
lehet elérni azt, hogy eredmé-
nyesen mikoédjenek!

Ne feledje tehat:

Cél: Sikeres egyuttmikodés

SIKER = TUDAS + GYAKORLAT

A tuddst mi adjuk.

A gyakorlatot Onnek kell megszereznie.
A sikert pedig magukénak tudhatjdk.

irta: Kliszki Balint




Tovabbképzéseink

Kedves Olvasém!

Teljesen mindegy az, hogy
milyen programot, vagy szoft-
vert hasznal a munkdja soran,
vagy a maganéletében, biztos
volt mar dgy, hogy nem tudta,
mihez fogjon, hogyan oldjon
meg egy problémat az adott
rendszerrel kapcsolatosan. Vagy
egyszerlien csak azt, hogyan
tudna egységnyi id6 alatt egy-
ségnyi dolgot optimalisan elvé-
gezni. Megnyugtatom. En is
voltam mar igy legutdbb akkor,

amikor szembe kertltem az

AMS-el az Autosoft Kft. sajat
fejlesztésl programjaval.

Talan kevesen tudjak azt - még a
partnereink kozil is -, hogy mi is
a sajat programunkat hasznaljuk
a minden napi munkank soran.
Feladataimnak kdszonhet6en én
leginkabb a CRM modult hasz-
nalom. Ezt persze kotelezd is
nalunk mindenkinek pontosan
vezetnie, hiszen ebbdl nyerjik ki

17

UbvOzLOM!

a szlikséges adatokat a partne-
reinkrél, az elhangzott megbe-
széléseinkbdl, megdllapodasa-
inkbdl... Hiszen itt mindenkinek
mindent régzitenie kell! igy old-
egy
kollégank beteg, akkor is min-

juk meg azt, hogy amikor

den informacidéval rendelke-

zlink, amivel 6 maga.



Ezaltal el tudjuk végezni a fel-
feladatokat
hogy 6t kellene zaklatnunk fel-

merild anélkdl,
éplilése sordn. S6t, még évek-
kel kordbban rogzitett adatokat
is latunk, igy adott esetben bar-
milyen kérdés esetén barmikor
vissza tudjuk keresni az adato-
kat, par percen belil. Nem fe-
lejtédnek el a sziikséges felada-
tok sem. Mert id6ziteni is kell a
feladatokat. Hat mi igy vagyunk
napra, percre készek és ponto-
sak.

Ugy latom, kissé eltértem az
alap gondolattdl, igy most egy

huszarvagassal visszatérve a
problémadra: igen, el6fordul

gyakran, hogy nem tudjuk, ho-
gyan is fogjunk hozza ugy egy
adott feladathoz, hogy azt a
leghatékonyabban tudjuk elvé-
gezni.

18

Na, igen. llyenkor nagy segitség,
ha valahol gyorsan utana tudunk
nézni, esetleg egy gyors telefon-
hivdssal utana tudunk kérdezni a
lehet6ségeknek. Na és ha ez
nem adott?

Vagy ha adott ugyan, de allandé-
an segitséget kérni, varni esetle-
gesen a megoldasra, nem az iga-

zi, lassuk be....



Tehat ami a lényeg:

A mi életinkben nagyon
fontos bizonyos 12 nap egy év-
ben. Ezeken a napokon mi valo-
di tudast adunk azoknak a part-
nereinknek, akik hajlanddak az
idejiuket arra aldozni, hogy ké-
pezzék magukat. Igen, csak az
idejiket, mert a havi rendsze-
rességgel megrendezésre keri-
I6 tovabbképzéseink ingyene-
sek!

19

Ezeken a tovabbképzéseken
azokat a témadkat boncolgatjuk,
a program azon moduljait, ré-
szeit

gyakoroljuk, amelyeket

hogy
szamukra problémads, nem ért-

partnereink vetnek fel,

hetd, nem haszndlhaté megfe-
leléen. Es persze a folyamatos
fejlesztéseinknek, ujitasainknak
kdszonhet6en mindig vannak
kérdések, kérések.



Ezeket elmagyarazzuk, és addig
beszéliink réla a program haszna-
lata kozben, amig a partner azt

hogy
megértette, tudja haszndlni. Ter-

nem mondja, rendben,
mészetesen nem gond az sem, ha
kés6bb, a minden napi munka
soran ismét falakba ttkozik. Nyu-
godtan telefondlhat az orszagban
(bizton Allithatom) egyedil allé
termék tamogatd kollégaimnak,
gyors, megbizhaté segitséget fog
kapni! Es mivel minden hénap-
ban mas- és mas problémas teru-
letet boncolunk, érdemes minél
tobbszor eljonni hozzank, akar
minden alkalommal! Persze 6ha-
tatlan, hogy ugyanaz a téma Ujra
és Ujra elGkeril, de ismétlés a
tudas atyjal

Nalunk mindenki azért dolgozik,
hogy az Ondk kezébe adott prog-
ram tokéletesen mi(ikédjon, fej-
lesztéseinkkel pedig az egyedi és a
piac altal megkivant valtozasokat,
valtoztatasokat kovessuk. Tovabb-
képzéseinken pedig megszerezheti
a tudast ahhoz, hogy sikeressé val-
jon a sajat teriletén!

Legyen akdr cégvezetd, akar

alkalmazott, a cél minden

esetben kozos:

EREDMENYES MUKODES!
Varom szeretettel, jelentkez-

zen tovabbképzéseinkre!
Ismerje meg a programot és

hasznalja!

irta:

Koradi Lilian



Targyi Eszkoz

Targyi eszkoz a szamvitelben azoknak az eszk6zoknek a gydij-
téneve, amelyek:

anyagi formaban léteznek (szemben példaul az immateria-
lis javakkal, amelyek "nem megfoghatdak") és

tobb, mint egy éven keresztiil maradnak a vallalkozas va-
gyonaban.
Az IFRS (Nemzetkézi Pénziigyi Beszamoldsi Standardok ) meghatdro-

zasa szerint az olyan eszkozoket lehet elismerni targyi eszkoz-
ként, amelyek a jov6ben varhatéan jovedelmet generdlnak a
vallalkozas részére és amelyek bekerilési értéke megbizhato-
an mérheté.

Forras: hu.wikipedia.org/wiki/Targyi eszkoz



http://hu.wikipedia.org/wiki/Sz%C3%A1mvitel
http://hu.wikipedia.org/wiki/IFRS

Igy a XXI. szazadban elvarhaté egy cégtél, hogy a targyi eszkozeit

ne papir alapon kezelje, hanem mar szamitégépen vezesse. Az AMS
konyvel6 moduljanak egyik kiegészité része a Targyi Eszkdz modul.
Mostani szamunkban csak a targyi eszkdz alapbeallitasaival és a
Targyi eszkoz kartonjaval foglalkozunk.

Beallitasok:

A legfontosabb beallitds, hogy milyen gyakorisdagu az elszamolas
modja: Eves, féléves, negyedéves, havi. Ezt a programban csak az
AutoSoft szakemberei tudjak beallitani, természetesen a konyvelSk
kérésének megfeleléen! Ha megvan az elszamolds gyakorisaga, ak-
kor fontos megadni, hogy milyen naplén torténjen a feladas a f6-
konyvbe. (Természetesen vannak még tovabbi bedllitasok is, ennek
részleteibe jelen koriilmények kozott nem lehet belemenni. Ha mé-
gis érdekli, akkor egyedi személyre szabott oktatds keretein beliil
lehet rd mdd. Ebben az esetben egy teljes Targyi eszk6z modul ok-
tatds kap).:

e g

Eves paraméterek | Atalénos paraméterek |

Gyakorisag

Elszamolas éve: 12019 v| |  Eves (" Féleves (¢ Negyedéves (" Havi

Feladas napldja; |Ta'rgyi eszkiz veqyes

| «

Csoportositas: [V Bruttd ért. vatozds [ ECS véttozds




- a

Ha megvagyunk a kotelez6 beallitasokkal, akkor elsédlegesen a tar-
gyi eszkoz rogzitésével kell kezdentiink a feladatunkat.

Ezt a Konyvelés—> Targyi eszkdz adatok meniipont alatt érhetjik
el, azzal, hogy a tablazatban beszurunk egy Uj targyi eszkozt:

'-..ﬁ < < < Integralt Maszaki Informaciés Rendszer - AutoSoft Kft., ww
F3jl

Munkavégzés Konyvelés Torzsadatok Paraméterek Re
:: Demé Ugyfél 1 2011. évi adatai (nyitott) :=:
Uj k&nywvelési tétel gyors rogzitése
Konyvelési tételek

Egyéb funkcick
Folyészamla rendezés (kipontozas)

Konyvelési listak

FSkonyvi feladasok szlréssel
FSkonyvi feladas masik AMS rendszerbe

Nyitas / zaras

Targyi eszkoz forgalmak
Targyi eszk6z munkavégzés >
Targyi eszkoz feladasa fokonyvbe

A Targyi eszkdz kartonon el6szor az alapadatok fulon kell megadni

az adatokat:

p
f__j Térgyieszkdzok karton / beszlrés

| XY Q

| Alapadatok | Beszerzés’ Tanoze'k[

Tipus

(¥ Targyieszkoz " \mmateridlis javak " Kisértéki targyieszkoz

Megnevezés: [Szeménygép;érmﬁ

Ny:hza’nlaria’snszémiw} Specilis azonosito: |ABC-001
Vamtarifa [ Q | Q

Fokonyvi szam: [142 Q IEgyéb jarmiivek
[ Csoport: ]Szemérygépkoui imusin 0
Koltséghely: [Motor szerviz Q

Hely 1.: | Q@ tHeya: | Q
Hely 2.: [ @ M.egység: |Db 9

Megjegyzés




A beszerzés fiilon allithatjuk be, hogy hogyan is kerilt most a prog-
ramba a targyi eszkoz. Ez lehet nyitébodl, azaz mar |étez6 targyi esz-
kdz, csak most rogzitjiik be ezt a programba, vagy egyszerUl beszer-

zésbdl is johet, azaz most keriilt a céghez. A két bevételezés soran

csak annyi kilonbség van, hogy a nyitd felvitelekor meg kell adni a
nyitd értékcsokkenések értékét is. A beszerzésnél természetesen
nincs nyito értékcsokkenés, ott bruttd értéket kell megadni, hogy az
elszamolaskor tudjon a program valamivel ,tervezni”. A beszerzés
ablaka:

r
Beszerzés l\i-,{
X

D tum: [2011.11.29. ~|
Bizonlatszém:  |J&rmii2011-000011

Megjegyzés: lAulé

Mennyiség: I———
Jogcim: IVe’teI

Evirat: h
Gyér szém: [X012321
Sz4llité: lAutosoft Kft

Gyéartd: IAutosoft Kft

Garancia: |2012.11.28. ~|

Valutds ar: |5 250 000,00 |Magyar forint
Brutté novekedés: 5 250 000

Szallito kivalasztasa

Ez utan lesz elérhet6 az , Aktivalas” gomb, ha valdban szeretnénk
az eszkozt aktivalni, de el6bb ehhez meg kell adni a tervezett érték-
csokkenéseket (ez a kovetkez6 szam egyik leirasa lesz részleteseb-
ben).:




Ez utdn lesz elérhet6 az ,Aktivalas” gomb, ha valéban szeretnénk
az eszkozt aktivalni, de el6bb ehhez meg kell adni a tervezett ér-
tékcsokkenéseket (ez a kovetkezd szam egyik leirdsa lesz részlete-

sebben).:

Q Targyieszkdz karton - Szeménygépjarma (123)

Shlod e bl 1 r2 ) =G

l Tervezett értékcsokkenési adatokl Forgalom | Tartozék

Aktivalas datuma: |2011.11.29. | Aktivalas I

Most nézzik meg a targyi eszkoz kartont:

P
Q Targyieszkdz karton - Szeménygépjarma (123)

No!

ke_:_: edadal. I -
Eszkoz karton!

Aktivalas datuma: 2011.11.29




Bemu AMS Kft.
) 2 11
1201 Budapest XX, Tesztu. 1 AILND1H
12345678-9-10 TARGYI ESZKOZ KARTON 1/3. oldal
Szamviteli trv

Nyiilvantartdsi sim 123 Szeménvgépiarmi

Fokényvi szam 142 Egyeéb irmivek

Csoport Személygépkocsi imusin
Kiltséghely Motor szerviz Fszt Emelet 101

Gyistis éve 0 Garancia lejarat Aktivalis kele  2011.11.29.

Gyirta Autosoft Kft Kivezetés kelte

Szillit Autosoft Kft
Ditum ET Mozgds  Bruttoént= Brutoét- Bruoét  Ertékest  Ertékes-  Ertékesakk  Nap
2011.11.290 Beszerzés 5250 000 0 0 0 0

A targyi eszkoz kartont jelen esetben a szamviteli torvény szerint
kértem le, igy ennek megfelel6en néz ki.

Koévetkezd szamunkban az Ertékcsdkkenés elszamolasat fogjuk at-

venni géppel és kézzel.

J6 munkat!

irta:

Kormadny Janos



Ez egy jo kérdés. Alap-
vetéen mar a céglink indu-
lasakor is a legelterjedtebb
operacios rendszer - Win-
dows - készitéje volt PC-s
piacon és ezt az allapotat
mindmaig tartja. A részese-
désiik aranya azért megva
tozott, de még mindi
t6s.

Az egyik ,nagy elle
ség” a Linux, amelynek ku-
I6nb6z6 disztriblcioi |étez-
nek. Elterjedése az irodai,
illetve otthoni kdrnyezetben
mai napig nem jelentds, bar
novekvé. Kezdetben a leg-
nagyobb  problémat a
»halandd” felhasznald altali
nagyon koridlményes és
meglehet6sen sok szaktu-
dast igényl6 hasznalat okoz-

ta. Ezzel parosult még az a

tény is, hogy a mindennapi
munkavégzéshez — s6t sz6-
rakozashoz is — a sziikséges
programok nem léteztek
ezen a platformon vagy csak
nagyon kezdetleges tudas-

korlatozva vo
gép felépitése a hardver
egységek miatt. No és a ké-
s6bbi bdvitése is. Kezdet-
ben, és mindmaig is a Linux
inkabb szerver operdcios
rendszerként Gizemel.
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Ezeknek a szervereknek a
karbantartdsat emberi ol-
dalrél is nehezebb megol-
dani, mivel ardnyaiban ke-
b ilyen

6 szakember van

ismerettel

Windows ellenes
,legendat” hallunk szinte
barhol, ahol taldlkozunk egy
olyan emberrel is, aki Linux
fanatikus. Egy ilyen kozked-
informacié példaul az,
gy a Windows instabilabb
a Linuxhoz képest. Ebbe ha
belegondolunk, akkor rajo-
hetlink, hogy elég szép fer-
dités. Valaha lehet, hogy igy
volt, de mostansag mar
nem, és ennek legalabb 9-
10 éve.

Személyes tapasztala-
tomat mar tobb ember is

megerdsitette. Ez az, hogy a

szervereinkre, az irodai, il-
letve otthoni szamitégépe-
inkre jogtisztan telepitett,
mindig naprakészen
(frissitve) tartott Windows
operaciés rendszer—amin
még jogtiszta viruskeresé is
volt—gyakorlatilag  sosem
fagyott le. Raadasul foko-

zottan javult a helyzet.

Végszoként: A szerver
operacids rendszereik és
szerver termékeik is jol 6sz-
szerakott, megfelel6 szakér-
telemmel pdrosulva, stabil
informatikai hatteret nyuj-
tanak mar tobb, mint egy
évtizede - vagy még tobb —
de azt én még nem tudha-
tom.

irta: Bertalan Mildn
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